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Quelques actualités et 
tendances



2. Introduction sur la E-distributionFort niveau d’inflation entre 2022 et 2023



La hausse significative des prix dans l’hôtellerie



VS

L’anticipation vs la dernière minute



Attention à ne pas rêver du Black Friday



L’influence grandissante de la météo



La recherche quasi permanente de la flexibilité



On se sécurise avec une assurance annulation



On réfléchit à un tarif ségmenté



Définir ses prix





Connaitre les 4 méthodes pour fixer ses prix



Méthode du 
coût de 
revient

1ère étape



En fonction de la concurrence

Expérience Proximité Réputation Typologie



… Et de son produit



Connaitre les 4 méthodes pour fixer ses prix

Méthode du prix psychologique 



Adopter une stratégie tarifaire 
dynamique et performante



Plusieurs critères à prendre en compte

➢Mon envie

➢Mon niveau de professionnalisme

➢Mes objectifs

➢Mes équipements numériques

➢Ma segmentation de clientèle



Opter pour une stratégie tarifaire performante

Méthode du coût de revient

Définition des 
tarifs

VS

Analyse de la concurrence vs 
mon produit



Etablir ses différents niveaux d’activités



Etablir ses différents niveaux d’activités



Etablir ses différents niveaux d’activités



Etablir ses différents niveaux d’activités



Etablir ses différents niveaux d’activités



Actionner des leviers autres 
que « le prix »





Services 
additionnels

Offres 
spéciales

Conditions de 
réservation

Actionner des leviers autres que « le prix »



Actionner des leviers autres que « le prix »



Conditions de réservation

Actionner des leviers autres que « le prix »

✓ Paiements

✓ Acompte

✓ Caution

✓ Annulation

✓ Nuits minimum



✓ Réservation à l’avance
✓ Last Minute
✓ % de remise
✓ Nuitées offertes
✓ Offre de long séjour
✓ Non remboursable
✓ Codes promo
✓ Lits offerts
✓ Inclure des services supplémentaires

Offres spéciales

Actionner des leviers autres que « le prix »



Définir sa grille tarifaire et ses conditions de réservation
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